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CON TU PASIC
GUIA PASO A PAS




i HOLA!

Antes de que comencemos...

Esta quia lo guiara en cada paso que necesita para
monetizar sus habilidades en linea.

SIN EMBARGO, no hay absolutamente ningun
endulzamiento aqui: este no es un plan para "hacerse

rico rapidamente” que lo convertird en un éxito de la
noche a la mafana. Requerira tiempo, esfuerzoy
determinacion de su parte.

Si esta dispuesto a esforzarse, esta guia le ayudara a crear
un flujo de ingresos pasivo, sostenible y en linea que tenga
el potencial de convertirse en un negocio de tiempo
completo.
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CAPITULO

:QUE SON LAS VENTAS PASIVAS?

UNA INTRODUCCION A LOS
INGRESOS PASIVOS Y COMO
PUEDEN CAMBIAR TU VIDA




01 /g,QUE SON LAS VENTAS
PASIVAS?

Para la mayoria de las personas que no estan familiarizadas con ganar
dinero en linea, el concepto de "ingresos pasivos” es una idea
bastante desconocida. Si bien es posible que tengas una vaga idea de
lo que significa, el verdadero desafio radica en descubrir cémo
hacerlo realidad. Este capitulo desmitificara los ingresos pasivos y le
mostrara como hacer que funcionen para usted.

La mayoria de la gente piensa que la Unica forma de ganar dinero real
es intercambiar su tiempo trabajando activamente por ese dinero.
Pero los ingresos pasivos son |o que realmente te da la “libertad de

tiempo” de la que a menudo oiras hablar a los empresarios.
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O] /g,QUE’ SON LAS VENTAS
PASIVAS?

LLos ingresos pasivos son como tener una maquina de hacer dinero que
funciona para usted mientras hace otras cosas que disfruta. Imagine
crear algo valioso, como un libro electrénico o un curso en linea, y
ponerlo a la venta en Internet. Cuando la gente lo compra, ganas
dinero, y la mejor parte es que esto sigue sucediendo incluso cuando
no estas promocionando o trabajando activamente en ello.

No es un plan para hacerse rico rapidamente y requiere un esfuerzo
inicial. Tienes que nutrirlo creando el producto y configurando una
forma para que los clientes lo encuentren y lo compren.

Sin embargo, una vez que esté
todo configurado, las personas
seqguiran encontrandoy
comprando sus productos
digitales, y usted sequira
obteniendo ingresos sin tener
que ocuparse de ellos
constantemente.

Es una manera fantastica de
generar seqguridad financieray
tener mas libertad para dedicarse
a sus pasiones.




01 /g,QUE’ SON LAS VENTAS
PASIVAS?

La combinaciéon de ingresos pasivos y la venta de productos digitales en
linea puede cambiar las reglas del juego en su vida. Es una forma
completamente diferente de generar ingresos a la que tradicionalmente
hacemos.

ensefado y puede ser un cambio transformador de la forma “normal” de
intercambiar tiempo por dinero. Asi es como realmente puede marcar la
diferencia:

Los ingresos pasivos generados por la venta de productos digitales
proporcionan un escape de la rutina del tiempo por dinero. Esto significa
que ya no es necesario trabajar horas todos los dias para ganarse la vida.

En lugar de eso, invierte su tiempo por adelantado en crear un producto
digital valioso, como un libro electrénico, un curso en linea o plantillas
descargables, y luego lo configura para su venta en linea. Una vez que
esté disponible para el publico, puede generar ingresos continuamente
sin requerir su presencia constante o participacion activa.

¢Elresultado? Recuperas el control sobre tu tiempo.

Los ingresos pasivos le brindan la libertad de redirigir su atencidn hacia lo
que realmente le importa: pasar mas tiempo con la familia, dedicarse a
pasatiempos y pasiones o explorar nuevas oportunidades.



01 /g,QUE’ SON LAS VENTAS
PASIVAS?

Los ingresos pasivos pueden proporcionar seguridad
financiera. En lugar de vivir de sueldo en sueldo o lidiar con la
naturaleza impredecible de los trabajos tradicionales, tiene
otra fuente de ingresos que puede respaldar sus metas y
aspiraciones financieras.

Esta tranquilidad financiera puede aliviar el estrés y permitirle
planificar el futuro con confianza.

Al finy al cabo, la combinaciéon de ingresos pasivos y venta
de productos digitales online no se trata sélo de ganar
dinero; se trata de recuperar su tiempo, reducir el estrés
financiero y crear la oportunidad de vivir la vida en sus
propios términos.

Le permite liberarse de las limitaciones de intercambiar
tiempo por dinero y abre un mundo de posibilidades donde
sus ingresos funcionan para usted, y no al revés.
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LA LIBERTAD QUE TRAE LOS INGRESOS
PASIVOS TE PERMITE DISENAR
TU VIDA EN TUS TERMINOS.




PREGUNTESE
ESTAS PREGUNTAS...

¢POR QUE QUIERO CREAR UNA FLUJO DE
INGRESOS PASIVOS?

¢COMO BENEFICIARA MI VIDA LA CREACION
DE INGRESOS PASIVOS?

¢CUAL ES MI MOTIVACION PARA SEGUIR CUANDO NO VEO
RESULTADOS INMEDIATOS?



CAPITULO

02

ELIJA UN NICHO/TEMA

HAZLO SIMPLE: ENCUENTRA UNA
NECESIDAD QUE TE INTERESE Y CUMPLELA




OZ/ELIJA UN NICHO/TEMA

Antes de sumergirse en el apasionante mundo de vender
su experiencia a través de productos digitales, es
fundamental identificar qué puede ofrecer a los demas.

Para ello, necesitamos evaluar sus conocimientos, habilidades y
experiencias de vida. A continuacion se incluyen algunas
preguntas clave que le ayudaran a descubrir su potencial
docente:

e ¢EN qué temas o temas estas bien versado?

e ¢Hay areas en las que tiene experiencia a través de |a
educacion o el autoestudio?

e (Tiene ideas o conocimientos Unicos que otros podrian
encontrar valiosos?

e (Qué temas o ideas te surgen de forma natural?

e ¢Hay habilidades con las que haya ayudado a otros en el
pasado?



OZ/ELIJA UN NICHO/TEMA

En los proximos capitulos, exploraremos cdémo empaquetar y
presentar sus habilidades de manera efectiva como productos
digitales, permitiéndole llegar a una audiencia mas amplia y
crear un flujo de ingresos pasivos sostenible.

"ENCUENTRA BRECHAS EN LA INDUSTRIA DE TU
ELECCION... BUSCA LAS NECESIDADES DE QUIEN ESTAS
INTENTANDO AYUDAR Y ENCUENTRA DIFERENTES
MANERAS DE SATISFACER LAS NECESIDADES"



i TIEMPO DE
IDEAS!

Haga una lluvia de ideas sobre una lista de al menos 7 ideas. Escribelos sin
pensar demasiado en ellos. Luego, colécalos en orden desde lo que te resulta
mas interesante hasta lo que te resulta menos interesante. Encierra en un
circulo tus 3 ideas principales.

IDEA1 IDEA 2 IDEA3 IDEA 4

IDEAS IDEA 6 IDEA7 IDEA 8




CAPITULO

HAZ TU INVESTIGACION

ESTO ES IMPORTANTE PARA ASEGURAR QUE
TUS HABILIDADES RESUELVAN UN PROBLEMA Y
SON RENTABLES




O3/HAZ TU INVESTIGACION

Antes de lanzarse a crear productos digitales e invertir su valioso
tiempo, es muy importante identificar las mejores y mas rentables
oportunidades que pueden convertir sus habilidades en una fuente
rentable de ingresos pasivos. Lo que separa un negocio exitoso de
una mera idea o proyecto apasionante es la investigacion diligente.

Invertir tiempo en investigacion es la piedra angular de su éxito.
Garantiza que sus esfuerzos estén bien dirigidos y aumenta sus

posibilidades de crear una empresa rentable.

El proceso de investigacion puede llevar algo de tiempo, pero
sienta las bases de su viaje hacia el éxito.




O3/HAZ TU INVESTIGACION

Empiece por tomar esas tres ideas iniciales que se le ocurrieron.
Su objetivo es determinar si estas ideas tienen valor a los ojos de
los clientes potenciales. Las plataformas de redes sociales
pueden proporcionar informacion valiosa sobre la viabilidad de
sus ideas.

Plataformas como Instagram y TikTok son un gran
comienzo.

Explora perfiles y contenido relacionado con tu nicho.
Preste atencion a indicadores cruciales: la cantidad de
seqguidores, los niveles de participacidon en las publicaciones
y las vistas del contenido de video.
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CONSIDERE ESTAS
PREGUNTAS...

¢{QUIERES PERSONALMENTE ESTE PRODUCTO?

({REALMENTE RESUELVE UN PROBLEMA PARA SU AUDIENCIA?

({ TE APASIONA CREAR CONTENIDO PARA ESTA IDEA?



COMIENZA A
DESARROLLAR TU IDEA...

¢QUE ESTAN HACIENDO BIEN MIS COMPETIDORES? ¢QUE
PODRIAN HACER MEJOR?

¢QUE QUIERO HACER DIFERENTE QUE MIS
COMPETIDORES?

¢QUE CARACTERISTICAS TENDRA MI PRODUCTO? ¢EN QUE SERA
DIFERENTE DE LO QUE YA HAY EN EL MERCADO?



CAPITULO

‘EMPIEZA A CREAR!

AHORA QUE TIENES UNA IDEA, ES HORA
DE COMENZAR A CREAR TU PRODUCTO
DIGITAL




COMENZAR
A CREAR

La clave para crear un producto digital exitoso radica en su
capacidad de ofrecer resultados tangibles a sus clientes.

Los productos mas rentables son aquellos que proporcionan
un resultado claro y significativo.

Llevan a las personas del punto A al punto B, resolviendo un
problema especifico o ayudandoles a alcanzar una meta
deseada. Por ejemplo, considere ofrecer soluciones como "Te
ensenaré como perder mas de 20 libras sin medicamentos”.



COMENZAR
A CREAR

Para seleccionar el producto digital adecuado, comience
por comprender qué obtendran sus estudiantes
potenciales de él. Piense si su producto puede ofrecerles
beneficios, como ahorrar dinero, etc. Considere qué
puntos débiles su producto puede ayudarlos a evitar, como
la pérdida de tiempo, dinero o estrés.
Diferentes productos se adaptan a diferentes
necesidades y la eleccion depende de lo que consiga de
manera mas eficaz que sus clientes obtengan el resultado
deseado.

Puede optar por un curso en video que |los guie paso a
paso, un libro electrénico que describa un proceso probado
u otro tipo de producto adaptado a sus preferencias.



COMENZAR A CREAR

Evalle si su audiencia prefiere el aprendizaje a su propio ritmo o un
enfoque guiado. Ademas, piense en el formato que mejor se adapte a su
experiencia. Si su conocimiento es muy visual, considere contenido en
video o seminarios web. En ultima instancia, la clave es lograr un
equilibrio entre lo que se adapta a su experiencia, resuena con su
audiencia y transmite de manera efectiva el conocimiento o la solucion
que ofrece.

LIBROS ELECTRONICOS Y GUIAS

Rapido de crear usando
plataformas como Canva, ‘
facil de distribuir, ideal “‘
para informacidén concisay
puede venderse a varios
precios.

CURSOS ONLINE

Experiencia de aprendizaje
integral, contenido \
estructurado, potencial para !
precios mas altos y
capacidad para ofrecer
apoyo a los estudiantes.




DESCARGAS DIGITALES

Altamente escalable, puede
vender la misma descarga a
varios clientes sin esfuerzo
adicional. Facil de distribuir
a través de plataformas
online.

PLANTILLAS

Muchas oportunidades,
ahorra tiempo a los clientes,
brinda soluciones y puede
atender a cualquier nicho o
industria. Gran opcion para
principiantes.

IMPRIMIBLES

Rapido de crear, facil de
vender, puede utilizar una
plataforma como Etsy y
puede atender a una variedad
de nichos, como
planificadores, hojas de
trabajo o arte digital.




CAPITULO

LANZA TU PRODUCTO

COMO PREPARARSE PARA EL EXITO UNA VEZ
QUE SU PRODUCTO ESTE LISTO PARA SU
LANZAMIENTO




OS/LANZA TU PRODUCTO

iFelicidades! Ha invertido su tiempo y esfuerzo en creary
disenar su producto digital, y ahora es el momento de dar el
paso y lanzarlo. Aqui es donde comienza la verdadera
emocion mientras se prepara para cosechar los frutos de su
arduo trabajo.

Defina su mercado
objetivo y sus
necesidades.

Establezca
objetivos
especificos, como
una cantidad de
ventas en el
lanzamiento.
iMantenlo realista,
pero no tengas

Crea un plan del
contenido que vas a
crear para generar

concienciay
promover tu
lanzamiento. Cree
una pagina de
destino donde las
personas puedan
registrarse en su lista

miedo de sofiar en de espera.
grande!
Genere Después de su

anticipacion

eligiendo una
fecha y creando

una cuenta
regresiva en su
sitio web, redes
sociales y pagina
de destino para

generar
entusiasmo.

lanzamiento,
asegurese de hacer
un seguimiento de
sus clientes y
recopilar
comentarios que le
ayuden a mejorar su
producto para el
proximo
lanzamiento.



La clave para un lanzamiento exitoso es generar

interés y demanda por su producto digital. No basta
con esperar que milagrosamente llegue a
compradores interesados. Su estrategia debe incluir
meétodos para captar la atencion de su publico
objetivo, generar anticipacion y, en ultima instancia,
generar entusiasmo en torno a su oferta.

¢QUE PALABRAS CLAVE BUSCAN LAS PERSONAS EN GOOGLE PARA
ENCONTRAR PRODUCTOS DIGITALES COMO EL MiO?

¢COMO QUIERO UTILIZAR LAS REDES SOCIALES PARA COMERCIAR Mi
PRODUCTO? ¢CON QUE FRECUENCIA QUIERO PUBLICAR?



CAPITULO

ACTIVA EL PILOTO AUTOMATICO

COMO CONFIGURAR LA AUTOMATIZACION
PARA OBTENER VERDADERAMENTE
INGRESOS PASIVOS MIENTRAS SUENO




ACTIVAR EL PILOTO AUTOMATICO

La automatizacidon cambia las reglas del juego.

Plataformas como ThriveCart, Etsy o Creative Market pueden entregar
automaticamente sus productos digitales a los clientes al momento de
la compra, lo que agiliza el proceso. A continuacién se muestran algunas
otras formas de incorporar la automatizacion a su estrategia de ventas:

Cree una campana de marketing por correo electrénico:

Utilice un servicio de marketing por correo electronico como Flodesk
para crear campanas de correo electronico automatizadas que
promocionen sus productos e interactuen con los clientes después de |a
compra. Los correos electronicos automatizados pueden realizar un
seguimiento eficiente de los clientes, mejorando su experiencia.

Automatizar el seguimiento:

Aproveche el poder de la automatizacién con herramientas como
Zapier para segmentar a los clientes en audiencias especificas dentro
de Flodesk. Una vez segmentados, los clientes pueden ingresar a un
flujo de trabajo que envia una serie de correos electronicos
automatizados. Estos correos electronicos pueden incluir notas de
agradecimiento, instrucciones sobre cdmo acceder al producto y
solicitudes de comentarios y resenas.



ACTIVAR EL PILOTO AUTOMATICO

Utilice el servicio de atencion al cliente automatizado:
Simplifique las tareas de atencion al cliente implementando una
plataforma de atencion al cliente como Zendesk o Freshdesk.
Estas plataformas pueden automatizar tareas como gestionar
tickets de soporte y proporcionar informacion sobre
devoluciones y reembolsos.

Al integrar la automatizacidn, puede ahorrar un tiempo valioso,
permitiéndole concentrarse en aspectos cruciales de su
negocio.

Es importante recordar que, si bien la automatizacion agiliza las
operaciones, debe complementar, no reemplazar, la interaccidn
humana y la personalizacion.

Su finalidad es optimizar y liberar tiempo para tareas
esenciales.



CAPITULO

07/

RECURSOS UTILES

ESTAS HERRAMIENTAS TE AYUDARAN A CREAR,
COMERCIALIZA' Y VENDE TUS PRODUCTOS
DIGITALES




CURSOS:

e Productos digitales
o Plataforma digital

MERCADOS:

* Etsy
®* Stan
e Hotmart

HERRAMIENTAS DE
DISENO:
e Canva

o« Photoshop
o llustrador

HERRAMIENTAS

DE IA:
o ChatGPT

e VidIQ

e DALL -E




EMAIL
MARKETING:

e MailChimp
e Salesforce
e Brevo

SITIO WEB:

e Stan Store
e Beacons

e SQuarespace

IMPRIME
BAJO
DEMANDA:

e Printful
o Printify
e Productos de Amazon

MEMBRESIAS:

e Kartra
e Patreon
'Y Podia



https://stan.store/maestradelmarketing
https://beacons.ai/signup?c=maestradelmarketing

Si superas ese sentimiento
de miedo, ese sentimiento

de correr un riesgo, pueden
suceder cosas realmente

sorprendentes.

-MARISSA MAYER



GRACITAS

iF elicitaciones por tu viaje para convertir sus
habilidades en una fuente de ingresos pasivos a
través de productos digitales! Ha dado los
primeros pasos hacia la independencia financiera

y la realizacion creativa.

Recuerde, el camino hacia los ingresos pasivos
puede requerir dedicacion y esfuerzo, pero
ofrece la promesa de seguridad financiera,
libertad y la oportunidad de compartir sus

conocimientos con una audiencia global.



i BUENA SUERTE!

A medida que avanza, siga
perfeccionando sus habilidades,
adaptandose a las tendencias del
mercado y esforzandose siempre
por mejorar.

Manténgase comprometido a brindar valor
a su audiencia y, con tiempoy
perseverancia, sus productos digitales
pueden convertirse en una fuente
constante de ingresos pasivos.

iLa mejor suerte en tu viaje!



